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n Midi Libre

s ont fait le nari de créer leur "hofte"

Si tout va bien, la société H & B Sélection
sera connue et reconnue dans quelques
années. Ses fondateurs, Grégory Hecht
("H") et Francois Bannier ("B"), ont
sonné a toutes les portes pour avoir du
soutien, et ont appris, 4 une exception
pres (Thau Initiative), qu’on ne peut
toujours compter sur les institutions

ANS I famille des

créateurs d'entrepri-

se, il y en a qui ont

tout pour eux: la
conmaissance du secteur, [a jew
nesse, la formation, I'experience
professionnelle, les qualités intel
lectuelles, lesprit de conquéte et
des sous. Et quand ils sont deux
associés, ¢a fait une paire de
dégourdis dont on peut penser
qu'ils vont faire un malheur dans
Ia chasse aux subventions et aux
aides. On se met le doigt dans
Teeil!

A droite, en entrant dans un
petit rezde-chaussée transformé
en bureau, 2 Bouzigues
(Herault), il y a Gregory Hecht,
32 ans, diplomé de l'école de
commerce de Dijon, directeur,
pendant six ans, des achats vins
et spirituewx du groupe Flo, puis
responsable de Ia selection des
vins chez Wine and Co.

A gauche, Francois Bannier,
33 ans, également diplomé de
I'école de commerce de Dijon,
et d'un troisieme cycle négoce
international du vin. Ses référen-
ces : plusieurs fois directeur com-
mercial ou marketing au sein du

patentées. Séquence déception

groupe LVMH et en Australie.

A eux deus, vingt ans de costu-
me cravate, d’expérience profes-
sionnelle de haut niveau dans le
vin et un projet qui leur trottait
dans Ia téte depuis deux ans :
créer une socicte d'élevage et de
négoce de vin haut de gamme en
LanguedocRoussillon.  Cette
idée, ils l'ont concrétisée en
décembre 2002 parce qu'ils se
sont retrouvés quelques mois
plus tot, au choma-
ge, apres Ia débacle

!

Francois Bannier et Grégory Hecht , créateurs de H & B Sélection.

« On a perdu dut temps, on s'est senlls seuls. »

qui illustre la difficulté de frapper
ala bonne porte.
«A la CCI de Montpellier, on
a 616 regus par une feune fem-
me proposant de nous [aire le
business plan, lequel élait prél
deputs six mos. Et c est tout. On
atenté un bébergement en pépi-
niére d'entreprises, fiasco. On a
poireatteé six mots pour obtenir
le principe d'un rendez-vous d
Saint-André-  de-Sangonis, et
trois mois de plus pour une
date. (« M. Hecht, qui venait de
loin, avait des impératifs de
dates qui ne saccordatent pas
avec les natres », se défend-on a
la Maison des entreprises,
NDLR). Dans une autre localité,
notre  inferloci-
feur nous a remis

du site Internet ¢ Vuus pnlwaz une plaguette oii il
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Plus  jamais de

le secteur du vin nouseles

On a tapé & Ia

Frangois Banniertr B 16 bé“éﬁm@r potte du conseil

vaillent alors sur

, Tégional, plein d'es-

" .
leur projet avec dauﬁlm Sﬂu&lﬂﬂ ’ poir, pour vien. On

deux associés, un
spécialiste du juridique et du
financement, et un cenologue.
Les associés apportent la moi
ti€ des fonds (ils refusent de dire
combien), quand ils entament
«un peu naivement», le tour
des aides aux créateurs. UIL tour

arencontré la Sori-
dec, société de capital risque de
la région, ott on nous a expli-
qué quils n’y connaissaent
rien dans le vin et ne bouge-
raient pas» (la Soridec ne
dément pas, mais indique qu'clle
n'accompagne pas de projet

dans le commerce, NDLR).

« Une autre structire nous a
éconduits car notre mise de
Jonds dépassait le plafond. On a
Jait le tour de toutes les ban-
ques, rien, elles ne prennent pas
de risque. On a découvert que
I'Onivins réserve ses aides aux
négociants en piace et aux coo-
pératives, rien pour les
entranis. Ei qu'elle finance des
Dressoirs pour di vin qu'on dis-
tille. Absurde. »

«On a perdu du temps, on
§'est senti seuls. » Leur sentiment
est sans concession : « Vous pos-
vez présenter un projet inno-
vant dans un sectenir en grande
difficulte et essentiel a la région
et ne benéficier d'aucun sou-
tien. Ou prresquie, la plateforme
d'initiative locale du bassin de
Thaw nous ayant accordé un
rét personnel a laux zéro rem-
boursable en cing ans. »

«On a la chance de toucher
les  Assedics. Autrement dit,
Faide a notre création provient
quasi exclusivement de ['U-
nedic, dont ce west pas vrar-
ment la mission. Il serait plus
logique qu'elle nous coupe les
vivres, el que les banques el
autres jouent lewr role. »

Philippe BERJAUD
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B Leur conseil : ne pas trop compter
sur les autres.

racontent comment ils Font gagne



